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MIKÄ ON 
YRITTÄJYYSBOOST -
HANKE?
• Toteuttajat: Keski-Pohjanmaan Yrittäjät & Centria-

ammattikorkeakoulu
• Aikataulu: 1.2.2024 – 31.12.2026
• Rahoitus: Keski-Pohjanmaan liitto (JTF) + alueen kunnat 

(Kokkola, Perho, Kannus, Kaustinen Seutukunta)
• Kokonaisbudjetti: 575 292 €
• Hankkeen tavoitteet: 

⚬ Tukea yritysten jatkuvuutta ja kasvua edistämällä 
omistajanvaihdoksia

⚬ Tehostaa liiketoiminnan uudistumista tekoälyllä
⚬ Valmentaa yrittäjiä valmistautumaan 

omistajanvaihdokseen
⚬ Tavoittaa ja kouluttaa yritysten ostajia
⚬ Pitkän aikavälin elinvoimaisuuden ylläpitäminen 

toimialueellamme.



1. OMISTAJANVAIHDOKSET TAPAHTUVAT NYT 
– MUTTA MONI EI OLE VALMIS

• Pohjanmaalla 62 %, Keski-
Pohjanmaalla 69 % ja Pohjois-
Pohjanmaalla 71 % 60-vuotiaista 
yrittäjistä aikoo luopua vastuusta 
vuoteen 2027 mennessä.

 Mitä tämä tarkoittaa?
• Tulevina vuosina 

yritysasiantuntijoiden työ painottuu 
entistä enemmän 
omistajanvaihdosten tukemiseen.

• Tarve palveluille, verkostoille ja 
neuvonnalle kasvaa.





2. OSTAJAN LÖYTÄMINEN ON 
SUURIN ESTE KAIKILLA ALUEILLA

 70 % Pohjois-Pohjanmaan, 68 % Keski-Pohjanmaan ja 
65 % Pohjanmaan yrittäjistä kokee ostajan löytämisen 
suurimmaksi haasteeksi.

 Miten omistajanvaihdosasiantuntijat voivat auttaa?
 Tehostamalla yritysten listautumista kauppapaikoille 

(esim. yrityspörssit, verkostot).
 Tarjoamalla yrityskauppaan liittyviä koulutuksia yrittäjille ja 

potentiaalisille ostajille.
 Kannustamalla yrityksiä valmistautumaan 

omistajanvaihdokseen ajoissa.



3. YRITYKSET EIVÄT OLE 
MYYNTIKUNNOSSA

 Keski-Pohjanmaalla yritysten myyntikunto arvioitiin 3.8/5, 
Pohjois-Pohjanmaalla 3.4/5 ja Pohjanmaalla 3.3/5.

 Omistajanvaihdosasiantuntijoiden tärkeä rooli:
 Auttaa yrityksiä kehittämään toimintansa arvoa ennen myyntiä.
 Nostaa esiin, että omistajanvaihdos kestää usein 2–5 vuotta – 

myyntikuntoa kannattaa parantaa ajoissa.
 Yhteistyö rahoittajien kanssa voi auttaa yrityksiä investoimaan ja 

vahvistamaan myyntikuntoa ennen kauppaa.



HANKKEEN TAPAHTUMAT KASEN ALUEELLA 

Head of Marketing

OMISTAJANVAIHDOS SIRKUS –KIERTUE SYKSY 2024

23.9.2024 TOHOLAMPI
• 30 osallistujaa

25.9.2024 KAUSTINEN
• 36 osallistujaa 



erilaista 
tapahtumaa 
järjestetty 11 eri 
paikkakunnalla

yritystä on 
koulutettu 
hyödyntämään 
tekoälyä 

MITÄ ON TEHTY TÄHÄN 
MENNESSÄ Yrittäjyys 
BOOST -hankkeessa

18

39 55

68

320

1.2.2024-27.1.2025

yritystä on 
osallistunut 
hankkeen 
tapahtumiin

227

Centrian AMK 
opiskelijaa koulu-
tettu yrityksen 
ostamisen 
perusteista

potentiaalista 
ostajaa on 
osallistunut 
tapahtumiin

yksittäistä 
henkilöä 
osallistunut 
hankkeen 
tilaisuuksiin

OSALLISTUJAT KASEN ALUE:
Halsua:
• 7 henkilöä
• 3 yritystä
Kaustinen
• 27 henkilöä
• 15 yritystä
Lestijärvi
• 0 henkilöä

Toholampi:
• 13 henkilöä
• 6 yritystä
Veteli:
• 3 henkilöä
• 2 yritystä 



HANKKEEN TULEVAT TAPAHTUMAT
L O S K A 

Omistajanvaihdos & 
liiketoiminnan kehittäminen 

Head of Marketing

3 h käytännönläheinen 
koulutus, miten ottaa tekoäly 
käyttöön ja hyödyntää sitä 
omassa liiketoiminnassa!

15.4. Kokkola 
22.4. Ylivieska
28.4. Perho
5.5. Toholampi 
10.9. Kaustinen
17.9. Kannus
18.9. Webinaari 
2.10. Pietarsaari (på svenska)

Koulutukset
SLUSH X TERVATYNNYRI 

KEVÄT 2025
• Talouden ABC - Talouden 

perusteet haltuun
• Yrityksesi arvo & 

omistajanvaihdoksen verotus
• Yritys myyntikuntoon - 

Yrityksen hinnoittelu ja 
ostajan löytäminen

SYKSY 2025
• Helppo ja tehokas some-

strategia
• Käytännön sisällöntuotanto – 

Houkuttelevat kuvat ja videot 
puhelimella

• Myyvä sisältö – kuvien, 
videoiden ja tarinoiden käyttö 
pienellä budjetilla tehokkaasti

Klo 17.00 - 20.00
Aloittelijoille!

Tekoälykoulutukset

Keski-Pohjanmaan oma 

startup & re-startup-tapahtuma!

Marraskuun lopussa Centrian kampuksella 

järjestettävä Loska-tapahtuma rakentuu 

Tervatynnyri pitchauskilpailun ympärille.

• Pitchaukset: Sarjat yritysidea & yritykset

• Myyntiloosit: Alueen myytävät yritykset 

esittelevät toimintaansa Slush-tyyliin.

• Pääpuhuja: Inspiroiva keynote-puhuja. 

Toiveita?

• Toivotaan alueemme yrityspalveluiden 

osallistumista sekä tulemaan esittelemään 

omassa pöydässä heidän alueen myytäviä 

yrityksiä

• Tehdään ilmeeltä ja miljööltä saman tyyppinen 

kuin Slush, hämärää, laservaloja..

ALUSTAVA IDEA:



YRITTÄJYYSBOOST-HANKKEEN 
TULEVAT TOIMENPITEET VUOSILLE 
2025–2026

1. Yhteisen alustan kehittäminen
 Tavoite: Luoda HELPPO digitaalinen alusta, jonne yritysasiantuntijat 

voivat listata ylös hiljaisessa myynnissä olevia yrityksiä
-> yhteinen excel taulukko verkossa

 Sisältö:
 Alustalla voi listata myytäviä yrityksiä ja kiinnostuneita ostajia.
 Sovitaan pelisäännöt
Ei yritysten henkilötietoja ilman lupaa
 Aikataulu: Käyttöön keväällä 2025 

Omistajanvaihdosasiantuntijoiden 24 h -tapaaminen 



2. Rahoitusverkoston rakentaminen

 Tavoite: Luoda kahdesti vuodessa järjestettävä 
aamukahvitilaisuus, jossa yritysasiantuntijat, pankit ja 
rahoittajat voivat jakaa tietoa ja verkostoitua, jotta 
omistajanvaihdosten rahoitus helpottuu.

 Sisältö:
 Yritysasiantuntijat voivat kertovat haasteista rahoituksen 

saamisessa.
 Pankit ja rahoituslaitokset jakavat ajankohtaista tietoa 

rahoitusvaihtoehdoista.
 Verkostoituminen edistää sujuvampia yrityskauppoja – 

oikeat kontaktit löytyvät nopeasti.

 Ensimmäinen tapaaminen keväällä 2025



3. Tilitoimistoverkoston rakentaminen

 Tavoite: Parantaa tilitoimistojen roolia 
omistajanvaihdosprosessissa ja lisätä heidän tietämystään 
yrityskaupoista.

 Sisältö:
 Kootaan alueellisia tilitoimistoja yhteistyöhön ja lisätään 

heidän osaamistaan omistajanvaihdoksista.
 Luodaan ohjeistus tilitoimistoille, miten ne voivat tukea 

yrittäjiä omistajanvaihdoksessa.
 Järjestetään koulutuksia tilitoimistoille, jotta ne voivat antaa 

asiakkailleen parempaa neuvontaa yrityskaupoista ja 
verotuksesta.

 Aikataulu: Verkoston rakentaminen käynnistyy vuoden 2025 
alussa.



4. Viestintäkampanjat ja yrittäjien sekä ostajien 
herättely

 Tavoite: Lisätä tietoisuutta omistajanvaihdoksista ja 
saada yrittäjät valmistautumaan ajoissa.

 Sisältö:
 Kohdennetut kampanjat sosiaalisessa mediassa ja 

lehdissä.
 Yrittäjätarinoita, joissa jaetaan onnistuneita 

omistajanvaihdoksia ja vinkkejä muille.
 Infomateriaalit ja uutiskirjeet, joissa annetaan 

käytännön vinkkejä yrittäjille.
 Aikataulu: Kampanjat käynnistyvät 2025 ja jatkuvat 

2026.
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